
IHRE AUFGABEN – was Sie erwartet: 

• Identifizierung und Umsetzung von Maßnahmen für einen weiteren 

internationalen Geschäftsausbau unserer proSUITE-Lösungen für 

Microsoft Dynamics 365 & die Microsoft Power Platform 

• Entwicklung und Durchführung von Go-to-Market-Maßnahmen für eine 

nachhaltige Durchdringung abgestimmter Zielmärkte  

• Durchführung von kundenspezifischen Presales-Maßnahmen und Demos 

• Fachliche Betreuung und konzeptionelle Weiterentwicklung unserer 

Microsoft Dynamics 365-Lösungen 

IHR PROFIL – was Sie auszeichnet: 

• >3 Jahre Berufserfahrung im Business Development für CRM-Systeme 

oder erklärungsbedürftiger IT-Produkte und Dienstleistungen 

• Idealerweise Erfahrung im Presales von Microsoft Dynamics 365 und der 

Microsoft Power Platform

• Erfahrung im Social Selling mit Sozialen Medien (Linkedin)

• Fähigkeit, komplexe technische Zusammenhänge zielgruppengerecht und 

verständlich auf den Punkt zu bringen

• Selbstbewusstsein, Kommunikationsstärke, Teamfähigkeit, hohe 

Eigeninitiative und Belastbarkeit

• Exzellente Deutsch- und sehr gute Englischkenntnisse

• Bereitschaft zu gelegentlichen Reisen

Wir bieten Ihnen … 

• Eine Tätigkeit in der Sie die 

Digitalisierungsstrategien unserer 

Kunden mitgestalten können

• Karriereperspektiven und 

Weiterbildungsmöglichkeiten

• Die Mitgestaltung der 

Unternehmensentwicklung sowie 

unserer Services und Lösungen

• Eine offene und familiäre 

Unternehmenskultur

• Ein attraktives und leistungs-

orientiertes Gehaltspaket sowie 

betriebliche Altersvorsorge

• Homeoffice-Möglichkeit und 

weitere Leistungen für Mitarbeiter

• Zusammenarbeit mit Microsoft, 

dem weltweit führenden Anbieter 

für Digital Transformation 

Technology

• Modernste Infrastruktur und 

Zugang zu allen Cloud Produkten 

von Microsoft

Zur Verstärkung unseres Teams in Hattersheim (bei Frankfurt a. M.) und zum 

weiteren Geschäftsausbau für unsere proSUITE-Lösungen für Microsoft Dynamics 

365 (proCONTRACTS, proEVENTS, proGDPR) suchen wir zum nächstmöglichen 

Zeitpunkt eine/n

Business Development Manager (m/w/d)

Interessiert?

Dann senden Sie uns Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Gehaltsvorstellung und unter Angabe Ihrer 

Verfügbarkeit an: jobs@crmfirst.de. Erste Fragen beantwortet Ihnen gerne Frau Bont unter 069 / 400 502 100.

Wir freuen uns auf Sie!

STELLENANGEBOT
Werden Sie Teil der innovativen CRMFIRST-Familie

CRMFIRST GmbH I Philipp-Reis-Strasse 2 | 65795 Hattersheim I www.crmfirst.de

Warum CRMFIRST?

CRMFIRST ist der innovative Customer 

Engagement-Spezialist für Microsoft 

Dynamics 365 und die Microsoft Power 

Platform. Mit unserer technischen 

Expertise, Fachkompetenz und Addons,  

unterstützen wir unsere Kunden bei 

der Umsetzung ihrer Digitalisierungs- 

Strategien! 

Mitarbeiter stehen bei uns im Mittel-

punkt. Wir fördern Sie und bieten 

Ihnen die Möglichkeit sich mit Ihren 

Ideen einzubringen. Eine leistungs-

orientierte Bezahlung und Zusatz-

leistungen runden unser Angebot ab.   
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